


Η ιδέα για τις συναντήσεις ανταλλαγής γνώσης και εμπειρίας, ξεκίνησε από την ανάγκη της αγοράς να μάθει σε βάθος  το πως δουλεύουν 
σήμερα οι επιτυχημένες επιχειρήσεις και στη συνέχεια να καταλήξουν στον τρόπο που ταιριάζει καλύτερα στη δική τους επιχείρηση. 
Επιλέχτηκαν οι 3 κρίσιμοι / καίριοι πυλώνες της εφοδιαστικής αλυσίδας: Planning, Warehousing, Customer Service. Τα διαδραστικά 
workshops δεν είναι εκπαιδευτικά σεμινάρια! Είναι συναντήσεις στις οποίες οι συμμετέχοντες, θα ακούσουν σύγχρονες μεθόδους 
που έχουν εφαρμοστεί και επιτυχημένες πρακτικές. Οι συμμετέχοντες θα λάβουν tips και σημεία προσοχής, θα δουν case studies, θα 
κάτσουν σε μικρές ομάδες  σε στρογγυλά τραπέζια, όπου με την βοήθεια ενός facilitator θα προχωρήσουν τη σκέψη τους, θα δουλέψουν 
παίγνια, και στο τέλος θα παρουσιαστεί το  outcome. Καθ’ όλη τη διάρκεια της ημερίδας με τη βοήθεια του televoting θα σφυγμομετρείται 
η αγορά, θα βγαίνουν benchmarks και θα εξελίσσεται η σκέψη των στελεχών. Οι θέσεις είναι περιορισμένες για να επιτευχθεί η 
διάδραση, ο ανοιχτός διάλογος με τους συμμετέχοντες και η άμεση απάντηση σε ερωτήματα. Στο τέλος θα βγουν συμπεράσματα που θα 
προάγουν τη σκέψη και τη γνώση των συμμετεχόντων. 

Όλοι μαζί σαν μία ομάδα, εξελίσσουμε τις γνώσεις μας & μαθαίνουμε τον τρόπο που εργάζεται σήμερα η αγορά. Συσσωρεύουμε εμπειρία. 
 
Ακούμε, Μιλάμε, Ψηφίζουμε, Δουλεύουμε στο workshop…. Γινόμαστε Καλύτεροι! 

Έμπειροι επαγγελματίες θα μεταφέρουν 
γνώση. Συντονισμένοι Facilitators θα 
διευκολύνουν το ομαδικό έργο κάθε 
τραπεζιού.  

Τα workshops απευθύνονται σε πάσης φύσεως 
επαγγελματίες εφοδιαστικής αλυσίδας (μεσαία 
και υψηλόβαθμα στελέχη) με ενδιαφέρον στους 
τομείς που θα συζητηθούν. Το ζητούμενο είναι 
να προχωρήσουν τη σκέψη και την εμπειρία 
τους και να ενημερωθούν στο σήμερα με 
διάδραση και αλληλεπίδραση. 

Ομιλητές & Facilitators

Η ιδέα

Δικτύωση

Συμμετέχοντες

Συνεργασία

Benchmarks

Σε όλη τη διάρκεια θα βγαίνουν 
benchmarks, απαραίτητα 
για κάθε επαγγελματία που 
δραστηριοποιείται στην ελεύθερη 
αγορά και πρέπει να καταστρώσει 
πλάνα βελτιωτικών επεμβάσεων. 

Διαλείμματα για μικρή ξεκούραση, 
καφέ και φαγητό αποτελούν την ιδανική 
ευκαιρία για περισσότερη ανταλλαγή 
απόψεων και δικτύωση με άλλους 
επαγγελματίες. 

Όλη η ομάδα κινείται στην ίδια 
κατεύθυνση, όλοι οι συμμετέχοντες 
είναι ενεργά μέλη της! 



Περιεχόμενο

Workshop

Forecasting

a. Data Preparation: Συλλογή και επεξεργασία δεδομένων, 
καθαρισμός δεδομένων και εξομάλυνση, χαρακτηρισμός κωδικών 
και καθορισμός πολιτικών διαχείρισης

b. Καθορισμός Παραμέτρων: ABC ανάλυση, εποχικότητα, τάσεις 
αγοράς και άλλες εξωτερικές συνθήκες

c. Επιλέγοντας το κατάλληλο μοντέλο πρόβλεψης: Σύγκριση 
εναλλακτικών μοντέλων και κριτήρια επιλογής

Planning
	
a. Κύκλος S&OP: Ανάλυση βημάτων μέχρι τη δημιουργία μίας ΡΟ

b. Παράγοντες που λαμβάνονται υπόψιν: Lead time, safety stock

c. Οργανόγραμμα: Εμπλεκόμενοι στη διαδικασία, ρόλοι και 
αρμοδιότητες σχετικά με το S&OP

Planning

https://www.eleon-loft.gr/contact#location

Διεύθυνση:
Α/Τ Βέλους 3 και Ναυτικού 

Τ.Κ. 10447, Βοτανικός, Αθήνα

Buyers & Στελέχη Procurement

Στελέχη Planning

Στελέχη Forecasting

Στελέχη S&OP

Στελέχη Αποθηκών
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▶

▶

▶

▶

Σε ποιούς
απευθύνεται

Χώρος
διεξαγωγής

https://www.eleon-loft.gr/contact#location


09:30 Προσέλευση – καφές

11:15            Coffee break

15:45            Coffee break

17:15 Κλείσιμο

13:00            Lunch

09:45

▶ Περί Στρατηγικής & benchmarks
Σταμάτης Ανδριανόπουλος, Executive Consultant, PLANNING

▶ Forecasting: Data preparation, καθορισμός παραμέτρων, μοντέλο
πρόβλεψης / benchmarks
Παναγιώτης Ανδριανόπουλος, CEO, PLANNING
Βάσια Μανωλά, Senior Consultant, PLANNING

▶ Tips 

13:45

▶ Planning: S&OP, Παράγοντες, Οργανόγραμμα / benchmarks
Παναγιώτης Ανδριανόπουλος, CEO, PLANNING
Βάσια Μανωλά, Senior Consultant, PLANNING

▶ Στρογγυλό τραπέζι με facilitators
▶ Tips 

16:15
▶ Συμπεράσματα 
▶ Βήμα σε ανοιχτό διάλογο με τους συμμετέχοντες 

11:45

▶ Case Study: Extending the Supply Chain- Demand Sensing in Forecasting 
Θεόδωρος Κατσίμπας, COO - Chief Operating Officer, L’OREAL HELLAS

▶ Case Study: S&OP meeting, a closer look! 
Γιώργος Γώγος, Operations Manager Greece, Cyprus & Malta, ABBVIE

▶ Case Study: From Concept to Reality: AB Darkstore‘s Forecasting
 and Replenishment Journey
Γεράσιμος Φαμπιάτος, Flow Management Supervisor, ΑΒ ΒΑΣΙΛΟΠΟΥΛΟΣ

▶ Case Study: S&OP do and don’t do- Real life cases των πολυεθνικών
Δαμιανός Αθανασιάδης, Head of International Commercial Distribution
STEMLINE, A MENARINI GROUP COMPANY

▶ Στρογγυλό τραπέζι με facilitators
▶ Televoting 

Live televoting και Q&A καθ’ όλη τη διάρκεια του event.
Το workshop συντονίζει ο Σταμάτης Ανδριανόπουλος.

Πρόγραμμα
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Δαμιανός Αθανασιάδης
Head of International Commercial
Distribution, STEMLINE,
A MENARINI GROUP COMPANY

Αναστασία Ανέστη
HUB Logistics & VAS Manager
Greece and Israel, BEIERSDORF

Θοδωρής Γεωργόπουλος
Logistics Operation Director
ORPHEE BEINOGLOU

Γιώργος Γώγος
Operations Manager Greece, Cyprus & 
Malta, ABBVIE

Πέτρος Καπνίσης,
Customer Service & Logistics Manager
ELBISCO

Στάθης Μακαντάσης
Logistics Director, DELTA FOODS

Γιάννης Στάμος
Logistics Director, CELESTINO

Γεράσιμος Φαμπιάτος
Flow Management Supervisor
ΑΒ ΒΑΣΙΛΟΠΟΥΛΟΣ

Facilitators:



Ομιλητές &
Facilitators

Δαμιανός Αθανασιάδης
Head of International Commercial Distribution, 
STEMLINE A MENARINI GROUP COMPANY

Ο Δαμιανός Αθανασιάδης είναι Head of Interna-
tional Commercial Distribution στην Stemline και 
είναι υπεύθυνός για την χάραξη της παγκόσμιας 

στρατηγικής Logistics. Έχει πολυετή εμπειρία στην Φαρμακοβιομηχανία 
& στον κλάδο FMCG, στην Ελλάδα και το Εξωτερικό. Ξεκίνησε την 
επαγγελματική του σταδιοδρομία στην GSK Consumer Healthcare Ελλάδος 
όπου και διετέλεσε μεταξύ άλλων Supply Chain Manager Ελλάδος, Ware-
house & Distribution Lead South Europe καθώς και Supply Chain Lead 
Iberia και Supply Chain Lead Italy. Έχει ασχοληθεί με πλήθος projects σε 
θέματα Supply Chain & Logistics και S&OP / IBP. Είναι κάτοχος MBA και 
μέλος του δικτύου Future Logistics Leaders.

Σταμάτης Ανδριανόπουλος
Executive Consultant, PLANNING

Είναι Μηχανολόγος Ηλεκτρολόγος, Μηχανικός 
Παραγωγής ΕΜΠ, ιδρυτής και Executive Consultant 
της εταιρείας PLANNING AE και επιστημονικός 

συνεργάτης του Εθνικού Μετσόβιου Πολυτεχνείου στο Τμήμα 
Μηχανολόγων Μηχανικών. Έχει εκπονήσει, κατά τη διάρκεια της 
υπέρ-25ετούς καριέρας του, τόσο στην Ελλάδα όσο και στο εξωτερικό, 
περισσότερα από 400 έργα Supply Chain και γενικότερης αναδιοργάνωσης 
επιχειρήσεων τόσο σε ελληνικές και πολυεθνικές επιχειρήσεις, όσο 
και σε φορείς και οργανισμούς του δημόσιου τομέα. Τα σεμινάριά του 
έχουν παρακολουθήσει περισσότερα από 25.000 στελέχη Ελληνικών 
επιχειρήσεων.

Παναγιώτης Ανδριανόπουλος
CEO, PLANNING

Απόφοιτος του MIT (Massachusetts Institute of 
Technology) στη Βοστόνη αποκτώντας τον τίτλο του 
Master of Engineering in Supply Chain Manage-
ment. 1ος απόφοιτος των Μηχανικών Παραγωγής 

της σχολής Μηχανολόγων Μηχανικών του ΕΜΠ, με ΜΒΑ από το ALBA, 
CEO της PLANNING. Ως σύμβουλος σε θέματα εφοδιαστικής αλυσίδας 
έχει συνεργαστεί με πλήθος επιχειρήσεων όπως: PMI-Παπαστράτος, 
Colgate-Palmolive, Elais-Unilever, ΙΟΝ, Cosmossport, Ελληνικά 
Γαλακτοκομεία (ΟΛΥΜΠΟΣ), ΑΒ Βασιλόπουλος, Μπάρμπα Στάθης, 
Καυκάς, Frigoglass, Cosco, Ravago, ΣΕΒ, ΕΛΤΑ, ΕΛΤΑ Courier, Speedex, 
Apivita, μεταξύ άλλων.

Αναστασία Ανέστη
HUB Logistics and VAS Manager Greece & 
Israel, BEIERSDORF

Κατέχει τον τίτλο του Hub Logistics & VAS Manager 
στην Beiersdorf Customer Supply GmbH έχοντας την 

ευθύνη των Κέντρων Διανομής σε Ελλάδα και Ισραήλ. Πιο συγκεκριμένα 
διαχειρίζεται τις λειτουργίες που αφορούν την αποθήκευση, τις εισαγωγές 
και εξαγωγές και για τις δύο χώρες, το έργο της διανομής, τις διαδικασίες 
ανασυσκευασίας και material master data. Στην διάρκεια της 20 ετούς 
καριέρας της στον χώρο του Supply Chain έχει αποκτήσει εμπειρία σε 
θέματα Demand & Supply Planning, Production planning, Procurement, 
Customer logistics, S&OP coordination. Είναι απόφοιτος της Σχολής 
Χημικών Μηχανικών του ΕΜΠ και κάτοχος MBA από το Οικονομικό 
Πανεπιστήμιο Αθηνών.

Θοδωρής Γεωργόπουλος
Logistics Operations Director,
ORPHEE BEINOGLOU

Έχοντας εμπειρία άνω των δέκα ετών στον ευρύτερο 
τομέα του SUPPLY CHAIN και σπουδές στον κλάδο 

των LOGISTICS, έχω συμμετάσχει σε πλήθος critical projects που 
αφορούν πεδία forecasting & replenishment implementations (PUBLIC), 
Warehouse construction and flow integrations (KAFKAS S.A.), σε 
εμπορικές εταιρίες retail & B2B, leader στον τομέα τους. Τον τελευταίο 
χρόνο έχω αναλάβει τα καθήκοντα του Logistics Operations Director 
στην εταιρεία Orphee Beinoglou με εμπλοκή σε projects εταρειών retail, 
marketplace, χονδρεμπορίου και κατασκευαστών.

Γιώργος Γώγος
Operations Manager Greece
Cyprus & Malta, ABBVIE

Ο Γιώργος Γώγος είναι έμπειρο στέλεχος Sup-
ply Chain στην AbbVie Pharmaceuticals Α.Ε. 

Είναι υπεύθυνος για τη διαχείριση διαφόρων πτυχών της αλυσίδας 
εφοδιασμού, του τμήματος παραγγελιών (OTC- Order to Cash), του 
Demand Planning και του S&OP Coordination και των Logistics για την 
Ελλάδα, την Κύπρο και τη Μάλτα. Είναι προσηλωμένος στη βελτίωση 
του customer loyalty, κατευθύνοντας επίσης διάφορες πρωτοβουλίες 
βελτίωσης των διαδικασίων και καινοτομίας για την αύξηση της 
αποτελεσματικότητας. Με ισχυρές δεξιότητες επίλυσης προβλημάτων και 
επικοινωνίας, διαχειρίζεται αποτελεσματικά και παρακινεί τις ομάδες των 
οποίων ηγείται.



Ομιλητές &
Facilitators

Θεόδωρος Κατσίμπας
COO- Chief Operating Officer L’OREAL HELLAS

Μηχανολόγος Μηχανικός με Masters σε «Logistics & 
Supply Chain Management» από το Cranfield School 
of Management. Ξεκίνησε την καριέρα του από 

τη διαχείριση αποθήκης και σύντομα επεκτάθηκε στη Διαχείριση της 
Εφοδιαστικής Αλυσίδας και της εξυπηρέτησης πελατών μέσα από 
διαφορετικούς σχετικούς ρόλους. Πολυετής εμπειρία στην εμπορική 
ομάδα του κλάδου καλλυντικών ευρείας διανομής της L’OREAL της οποίας 
διετέλεσε και Διευθυντής Πωλήσεων. Εξειδίκευση στα FMCG, τις Πωλήσεις 
και τη Διαπραγμάτευση, τον Επιχειρησιακό Σχεδιασμό Operations και τη 
Διοίκηση Ομάδων. Σήμερα είναι Operations Director της L’ORÉAL Hellas, 
επικεφαλής των ομάδων Planning, Master Data, Εξυπηρέτησης Πελατών, 
Διαχείρισης Πιστώσεων και του Κέντρου Διανομής.

Στάθης Μακαντάσης
Logistics Director,  DELTA FOODS

Ο Στάθης Μακαντάσης είναι  Διευθυντής Logistics 
στη Δέλτα Τρόφιμα Α.Ε. από το 2019. Επίσης, έχει 
διατελέσει Γενικός Διευθυντής σε εταιρία παροχής 

υπηρεσιών Logistics (3PL) καθώς και Διευθυντής Logistics σε εμπορικές 
εταιρίες. Έχει συμμετάσχει σε μεγάλα project όπως οι Ολυμπιακοί Αγώνες 
ως Διευθυντής Logistics του Ολυμπιακού Σταδίου Αθηνών (ΟΑΚΑ), τη 
δημιουργία του νέου Logistics Center του ΟΤΕ ως σύμβουλος Logistics 
στην OTE plus αλλά και την ανάπτυξη των VLTs για λογαριασμό της ΟΠΑΠ 
Α.Ε. όπου βραβεύτηκε το 2018 με το βραβείο “Μέγας Αλέξανδρος” Project 
of the Year 2018.  Είναι κάτοχος Μεταπτυχιακού τίτλου στα Logistics 
του Πανεπιστημίου Πειραιώς, προπτυχιακού τίτλου στη Λογιστική και 
Χρηματοοικονομική από το Πανεπιστήμιο της Ουαλίας, Aberystwyth, 
Higher National Diploma στη Διοίκηση Επιχειρήσεων και Οικονομικά από 
το Ελληνοβρετανικό Κολέγιο και μιλάει Αγγλικά.

Βασιλική Μανωλά
Senior Consultant, PLANNING

Η Βάσια είναι κάτοχος MSc Πολιτικού Μηχανικού από 
το Εθνικό Μετσόβιο Πολυτεχνείο (ΕΜΠ), με ειδίκευση 
Συγκοινωνιολόγου, και MBA από το ΕΜΠ και το 

Πανεπιστήμιο Πειραιώς (UniPi). Για περισσότερα από 5 χρόνια η Βάσια 
εργάστηκε στο τμήμα Εφοδιαστικής Αλυσίδας της L’Oréal, υπεύθυνη για 
τον προγραμματισμό της ζήτησης και ήταν υπεύθυνη για τις εισερχόμενες/
εξερχόμενες δραστηριότητες logistics της εταιρείας καθώς και για το σταθερό 
ευρωπαϊκό δίκτυο μεταφορών. Σήμερα εργάζεται στην PLANNING SA ως 
senior σύμβουλος στο τμήμα Εφοδιαστικής Αλυσίδας και Μεταφορών. Στο 
νέο της ρόλο η Βάσια έχει ήδη εργαστεί σε προκλητικά συμβουλευτικά έργα, 
συμπεριλαμβανομένου του σχεδιασμού του δικτύου logistics μιας εταιρείας 
κατασκευής καλλυντικών, της ανάλυσης της πλατφόρμας διαχείρισης στόλου 
για μια μεγάλη ελληνική εταιρεία κοινής ωφελείας και συμμετείχε στο 
σχεδιασμό του συστήματος κοινότητας λιμένων για το Ελληνικό Υπουργείο 
Ναυτιλίας και Λιμενικής Πολιτικής. 

Γιάννης Στάμος
Logistics Director, CELESTINO

Ο Γιάννης Στάμος κάτοχος Master στα Logis-
tics, με πολυετή εμπειρία στα Logistics μεγάλων 
πολυεθνικών εταιρειών και μη, σε κλάδους FMCG & 

Retail, ως Logistics Director έχει αναλάβει τον end-to-end πλήρη ψηφιακό 
και επιχειρησιακό ανασχεδιασμό των Logistics της Celestino σε 3 βασικούς 
πυλώνες: operations, technology και people. Παράλληλα διευρύνει 
τις γνώσεις του σε IoT & Blockchain με απώτερο σκοπό την πρακτική 
εφαρμογή τους στην ελληνική αγορά.

Γεράσιμος Φαμπιάτος
Flow Management Supervisor
ΑΒ ΒΑΣΙΛΟΠΟΥΛΟΣ

Ο Γεράσιμος Φαμπιάτος αποτελεί τον Flow Manage-
ment Supervisor στο Home Shop Center της AB 

Βασιλόπουλος, έχοντας υπό την ευθύνη του την αναπλήρωση και διαχείριση 
των αποθεμάτων της εγκατάστασης. Είναι κάτοχος πτυχίου Μαθηματικών 
από το Πανεπιστήμιο Αθηνών και Μεταπτυχιακού Διπλώματος στο Risk 
Management & την Αναλογιστική επιστήμη από το Πανεπιστήμιο Πειραιά. 
Εξειδικεύεται στον τομέα της εφοδιαστικής αλυσίδας, και ειδικότερα σε 
θέματα Demand forecasting και inventory management. Υπήρξε βασικός 
σχεδιαστής του εργαλείου αυτόματης πρόβλεψης και αναπλήρωσης  των 
αποθεμάτων του Darkstore της ΑΒ.

Πέτρος Καπνίσης
Customer Service & Logistics
Manager, ELBISCO

Με εμπειρία 35 ετών στις Λειτουργίας Supply Chain, 
Operations, Planning, Customer Service και Procure-

ment ο Πέτρος Καπνίσης είναι σήμερα ο Customer Service & Logistics 
Manager της ELBISCO. Έχει απασχοληθεί σε Ελληνικές και Πολυεθνικές 
επιχειρήσεις στην Ελλάδα και το Εξωτερικό με ευθύνη Λειτουρ-γιών, 
Planning, Warehousing, Distribution network, 3PL Management, Customer 
Service & Procurement. Έχει διαχειριστεί αλλαγές κυρίως με όχημα ένδο- 
και δια- τμηματικές ομάδες, θεωρώντας ότι τα αποτελέσματα εξαρτώνται από 
την ποιότητα της ομάδας  που τα επιδιώκει. Είναι απόφοιτος της Ανώτατης 
Γεωπονικής Σχολής Αθηνών με μεταπτυχιακές σπουδές στην Γαλλία.



ΠΡΟΫΠΟΘΕΣΕΙΣ ΣΥΜΜΕΤΟΧΗΣ: 
Η συμμετέχουσα επιχείρηση / οργανισμός καταβάλλει με τη δήλωση συμμετοχής το σύνολο του κόστους. Η καταβολή γίνεται μέσω τραπεζικής 
κατάθεσης στο λογαριασμό του δικαιούχου Supply Chain Sales & Customer Institute E.Π.Ε.

ΤΡΑΠΕΖΑ ΠΕΙΡΑΙΩΣ: Αρ. 5014-035505-261 IBAN: GR3901720140005014035505261

EΘΝΙΚΗ ΤΡΑΠΕΖΑ: Αρ. 710/470170-42 IBAN: GR3601107100000071047017042

ΑLPHA BANK: Αρ. 146002320014886 IBAN: GR2201401460146002320014886

Υπογραφή Όνομα υπογράφοντος Ημερομηνία

ΟΡΟΙ & ΠΡΟΥΠΟΘΕΣΕΙΣ ΣΥΜΜΕΤΟΧΗΣ
• Σας ενημερώνουμε ότι στη βάση δεδομένων μας διατηρούμε τα ως άνω προσωπικά σας στοιχεία με σκοπό να σας εξυπηρετήσουμε και να σας 
ενημερώνουμε για παρόμοιες δράσεις όπως αυτή που έχετε επιλέξει να συμμετέχετε (σεμινάρια, συνέδρια ή πιστοποίηση). Σας δηλώνουμε ότι δεν 
πρόκειται να αποκαλύψουμε, δημοσιοποιήσουμε, ανταλλάξουμε και γενικά να χρησιμοποιήσουμε για οποιοδήποτε άλλο σκοπό, τα προσωπικά σας 
στοιχεία πλην της προαναφερόμενης εξυπηρέτησης και ενημέρωσής σας ή εφ’ όσον είστε πελάτης μας λόγω των υποχρεώσεων που προκύπτουν από τη 
συνεργασία μας -πχ έλεγχος ΛΑΕΚ- είναι πιθανό να χρησιμοποιήσουμε τα απαραίτητα -και μόνο-στοιχεία που θα μας ζητηθούν από την αρμόδια αρχή. 
Δεσμευόμαστε ότι θα προστατεύουμε τα στοιχεία σας, από κάθε ανεξουσιοδότητη πρόσβαση και ότι δεν πρόκειται να γνωστοποιηθούν σε τρίτους, παρά 
μόνο σε περίπτωση που ορίζεται ή επιβάλλεται από το νόμο. Τέλος δεσμευόμαστε ότι θα διεκπεραιώσουμε μέσα στα νόμιμα πλαίσια κάθε αίτημά σας για 
πρόσβασή σας, διόρθωση, διαγραφή δεδομένων σας από τη βάση μας, καθώς και οποιοδήποτε αίτημα βάσει των δικαιωμάτων σας όπως ορίζονται από τον 
Κανονισμό (ΕΕ) 2016/679 Ε.Κ. και του Συμβουλίου της 27ης Απριλίου 2016 (GDPR).
• Τα προσωπικά σας δεδομένα είναι προσβάσιμα από εξουσιοδοτημένο προσωπικό της Εταιρείας, καθώς και από τρίτα νομικά ή φυσικά πρόσωπα, που 
ενεργούν για λογαριασμό της, ως εκτελούντες την επεξεργασία, στο πλαίσιο ειδικής συμφωνίας περί προστασίας προσωπικών δεδομένων που έχουμε 
καταρτίσει μαζί τους.
• Ο χρόνος διατήρησης των προσωπικών σας δεδομένων στη βάση μας προβλέπεται μόνο για το χρονικό διάστημα που απαιτείται για τους σκοπούς 
επεξεργασίας τους. Πέραν του χρονικού αυτού διαστήματος,τα δεδομένα σας θα διαγράφονται με ασφαλή τρόπο.

ΚΟΣΤΟΣ ΣΥΜΜΕΤΟΧΗΣ

ΣΥΜΜΕΤΟΧΕΣ: 1 συμμετοχή: 250€    2 συμμετοχές: 200€ / έκαστη   3 συμμετοχές και ανω: 170€ / έκαστη
(Στην τιμή δεν συμπεριλαμβάνεται ο αναλογούν ΦΠΑ.)

Παρακαλούμε αποστείλατε την απόδειξη πληρωμής στο fax 210 618 3999 ή σκαναρισμένη μέσω
e-mail στο info@scisce.eu. H απόδειξη πληρωμής χρειάζεται να αναφέρει την επωνυμία της εταιρίας και την αιτιολογία “Workshop 1,2 ή 3”. 
Σε περίπτωση ακύρωσης μετά την 23/10/2023 η διοργάνωση τιμολογεί το 50% του συνολικού κόστους συμμετοχής ενώ σε περίπτωση μη 
ειδοποίησης για ακύρωση, η διοργάνωση τιμολογεί κανονικά τη συμμετοχή.

1ος συμμετέχων

Ονοματεπώνυμο:

Συμμετέχει σε:

Συμμετέχει σε:

Συμμετέχει σε:

Workshop 1: Planning

Workshop 1: Planning

Workshop 1: Planning

Workshop 2: Warehousing

Workshop 2: Warehousing

Workshop 2: Warehousing

Workshop 3: Customer Service

Workshop 3: Customer Service

Workshop 3: Customer Service

Θέση: e-mail:

Θέση: e-mail:

Θέση: e-mail:

2ος συμμετέχων

Ονοματεπώνυμο:

3ος συμμετέχων

Ονοματεπώνυμο:

Πληροφορίες συμμετεχόντων

*Δυνατότητα παρακολούθησης πολλαπλών συμμετεχόντων σε όλα τα Workshops

Ως πλήθος συμμετοχών υπολογίζονται άνα εταιρεία το άθροισμα των συμμετεχόντων στο σύνολο των 3 Workshops

Για την έκδοση και αποστολή του τιμολογίου:
Πλήρης Επωνυμία Εταιρείας/Οργανισμού:

Δραστηριότητα:

A.Φ.Μ.: 							       Δ.Ο.Υ.:			 

Tηλέφωνο:						      Fax:

Tαχ. Διεύθυνση:						      Tαχ. Κώδικας:			   Πόλη:

Αποστολή τιμολογίου υπόψη:

3 μοναδικά workshops
Εφοδιαστικής Αλυσίδας
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